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Les chiffres clésLes chiffres clés
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Depuis sa création en 1979, L’Eau Vive a tenu un rythme de 
développement très prometteur. 
Sur ses 13 magasins en propre en 2009, 
le chiffre d’affaires L’Eau Vive s’élève à 
17,4 millions d’euros.

Une accélération très nette ces dernières années :
+20% du C.A. en 2007
+21% du C.A. en 2008
+15% du C.A. en 2009
C.A. moyen par magasin : 1,4 million d’€ / année complète 
C.A. moyen par m² : 6 000€ T.T.C.

Ainsi, dans un marché en constante progression depuis 10 ans, 
les performances de l’Eau Vive la classent parmi les enseignes 
les plus performantes du secteur.

LES GRANDES TENDANCES
DU MARCHE

    La consommation alimentaire 
totale française est de l’ordre de 
2.6 milliards d’€ . La part du bio 
est d’environ 1.7% avec un taux 
moyen annuel de progression 
de 10%.

    Avec 40% du marché des 
produits alimentaires bio, les 
magasins bio et diététiques 
réalisent un chiffre d’affaires de 
1.05 milliard d’€ .

    L’ouverture de nouveaux 
points de vente ces dernières 
années (40% ont moins de
10 ans) montre que ce circuit 
est en pleine croissance. Les 
surfaces ont elles aussi suivi 
cette progression, tendant de 
plus en plus vers des surfaces 
moyennes de 250 m² pour les 
réseaux organisés.

Structure moyenne des ventes
d'un magasin L'Eau Vive

Entretien / 
Droguerie 3%

Cosmétiques / 
hygiène 14%

Pains et 
viennoiseries 7%

Epicerie sèche 
35%

Liquides 3%
Produits ultra 

frais 11%

Compléments 
alimentaires 

18%

Surgelés 1%

Produits non 
réfrigérés 4%

Fruits et 
lègumes 5%

Structure moyenne des ventes d’un magasin L’Eau Vive
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Des engagements réciproquesDes engagements réciproques
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LES SERVICES AUX FRANCHISES
L’accompagnement dans la recherche et la sélection d’un emplacement commercial 

+ L’aide et l’information sur la négociation immobilière 

+ L’aide à la constitution du dossier bancaire 

+ La proposition de votre dossier de financement à nos partenaires bancaires 

+ L’appui de notre bureau d’étude pour la réalisation de votre magasin 

+ La remise d’un compte à rebours de travail jusqu’à l’ouverture de votre magasin 

+ La formation personnalisée de 5 semaines dans l’un de nos magasins + 12 jours de
formation théorique ainsi que la formation de vos équipes

+ L’aide au recrutement de votre équipe si besoin 

+ Le montage de votre plan de communication d’ouverture et l’assistance permanente pour 
vos besoins marketing

+ La formation du franchisé tout au long de la vie du contrat

= Une sécurité tout au long du projet
LES CONDITIONS DE LA FRANCHISE
Contrat de franchise : 7 ans

LES INVESTISSEMENTS DE DEPART :
•   Apport personnel : au moins 130 K€ qui vous permettront d’obtenir un financement bancaire 
•   Emplacement : Centre Ville ou en zone Commerciale 
•   Potentiel de la zone de chalandise : 50 000 habitants minimum 
•   Surface : -   Centre-ville 200m / 300m  
                      -   Zone commerciale : 300m / 450m / 600m

•   Travaux d’aménagement et informatique : de 800 à 1000 €/m² 
•   Droit d’entrée : 12 K€ 
•   Effectif : 5 à 9 personnes selon chiffre d’affaires et surface

LES BESOINS A L’OUVERTURE ET LORS DU FONCTIONNEMENT :
•   Valeur du stock à l’ouverture : 110 K€ à 190K€ selon surface 
•   Royalties : 2% - dégressives au-delà de 1,5 M€ de CA 
•   Publicité d’ouverture : 10 K€ 
•   Frais avant ouverture : 30 K€ environ 



Les étapes de votre franchiseLes étapes de votre franchise

Etablissement du dossier de candidature,
rendez vous de présentation,

précisions sur votre projet d’entreprise

Communication et présentation du Document d’Information Précontractuelle (DIP)

Stage découverte de deux jours en magasin

Engagement de réservation et de confidentialité
et versement de l’acompte 40 % sur le Droit d’Entrée

Evaluation de l’emplacement
Etat du marché local

Signature du contrat de franchise et solde du Droit d’Entrée (DE)

Visite de votre local et étude technique par notre Bureau d’ Etudes partenaire
Etablissement d’un projet d’aménagement du local (APS)

Etablissement des devis d’installation

Suivi de la formation initiale

Fin des travaux d’aménagement, livraison de l’équipement, implantation du magasin

Visite de pré-ouverture
contradictoire du franchiseur

Ouverture de votre magasin l’EAU VIVE
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Ensemble, devenons partenaires de votre réussite !Ensemble, devenons partenaires de votre 

Un concept moderne de magasins bio

+ Une expérience de 30 ans dédiée exclusivement au bio

+ Une excellente connaissance du marché et de la filière bio

+ Un savoir-faire éprouvé sur des petites et grandes surfaces,

en centre ville ou en zone commerciale

+ Des partenariats avec des fournisseurs exclusifs du circuit bio spécialisé

+ Une plate-forme logistique dédiée

+ Une organisation informatique performante

+ Un assortiment de produits variés et renouvelés régulièrement

+ Une offre de pains et de viennoiseries biologiques unique et inimitable, 

grâce à un terminal de cuisson installé dans chaque magasin

+ Un module de formation complet, aussi bien pour le franchisé que pour son

personnel

+ Une assistance tout au long du projet qui vise à transmettre le savoir-faire de 

l’Eau Vive

+ Un outil de promotion des ventes et de communication personnalisé

+ Un outil de fidélisation de la clientèle avec la carte BIOCLUB

= Une réussite économique

Contact franchise :

Patrick Prohet
Route Napoléon
38320 Brié-et-Angonnes
Tél. : 04 76 73 70 01
eauvive.franchises@eau-vive.fr

www.eau-vive.com 13


